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RESUMO

O artigo tem como objetivo compreender como a ldgica organizacional de uma unidade de or¢amento
familiar facilita o didlogo entre os membros dessa unidade e estabelece a intermediagdo de informagdes
e comunicacao entre esses individuos. Em outras palavras, o contexto familiar influencia a pratica e a
aprendizagem tecnologica? A praxis tecnoldgica também depende da capacidade de uso da tecnologia,
desenvolvida principalmente durante a escolarizagdo. A correlagdo entre educa¢do formal e
aprendizagem tecnoldgica é significativa? E proposto um modelo analitico tridimensional que avalia
simultaneamente trés fatores variaveis independentes que podem interferir direta e indiretamente na
pratica tecnoldgica de um individuo (varidvel dependente). O primeiro € o acesso do individuo as
tecnologias de comunicag¢do em sua familia. Em segundo lugar, o nivel de educagdo alcancado pelo
individuo. Em terceiro lugar, o acesso as tecnologias da comunicag¢ado e da informagao (TIC) na familia
de destino. Metodologias quantitativas (analise de trilha) sdo utilizadas para analisar dados e
informagdes sobre o Brasil com base nos dados da Pesquisa Nacional por Amostra de Domicilios
(PNAD/2014).

Palavras-chave: Aprendizagem Tecnoldgica. Pratica Tecnologica. Grupo de Referéncia. Unidade de
Orc¢amento. Tecnocultura.
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1 INTRODUCAO

A tecnologia, capaz de subverter as forgas produtivas, modifica subjetividades (De Almeida,
2014), coletividades (Graf-Vlachy et al., 2018) e sociedades1 (Burrell & Fourcade, 2021), assim como
a disrupcao tecnoldgica historicamente apresenta novas oportunidades e desafios (Teixeira & Cecchini,
2020). No que diz respeito a tecnologia, sdo incomuns as pesquisas voltadas para a compreensao da
importancia dos grupos de referéncia para a pratica tecnologica (Kim et al., 2007) e a aprendizagem
(cf. Graf-Vlachy et al., 2018). As relagdes entre tecnologia, cultura e sociedade tém sido
compreendidas e explicadas a partir da perspectiva do individualismo metodologico (Sarker &
Valacich, 2010; Graf-Vlachy et al., 2018). Noventa e nove dos cento e treze estudos analisados em um
artigo recente de Graf-Vlachy et al. (2018) usam o individuo como unidade central da analise empirica
(cf. Graf-Vlachy et al., 2018). O sucesso inequivoco do paradigma individualista e das sinteses teorico-
metodoldgicas sobre a tecnocultura contribui para o atual vacuo sobre o tema. Dentre os quatorze
artigos avaliados por Graf-Vlachy et al. (2018), que exploram a influéncia dos grupos sociais na ado¢ao
de tecnologias, destacamos os trabalhos de Duncan et al. (2000), Sacerdote (2001), Glaeser et al.
(2002), Duflo et al. (2002), Brock e Durlauf (2002), Powell et al. (2005), Chiu et al. (2006), Mason et
al. (2007), Krauth (2008) e Bruque et al. (2009), Magni et al. (2013).

Embora os trabalhos citados considerem a influéncia dos grupos de referéncia na praxis
tecnologica dos individuos, esses estudos nao avaliam a influéncia ao longo do ciclo de vida das
pessoas nem o impacto de longo prazo que o ndcleo familiar tem no processo de aprendizagem
tecnolégica do individuo, o que inclui a pratica tecnoldgica. E proposto um modelo analitico
tridimensional que avalia simultaneamente trés fatores variaveis independentes que podem, direta e
indiretamente, interferir na pratica tecnolédgica (variavel dependente):

1. O acesso do individuo as tecnologias de comunica¢do em sua familia.

2. O nivel de educacdo alcangado pelo individuo.

3. O acesso as tecnologias de comunicagdo e informacao (TICs) na familia de destino ¢

entendido como a familia construida pelos proprios individuos.

O artigo esta organizado da seguinte forma: Primeiramente, sdo apresentados estudos e teorias
sobre a tecnocultura. Segue-se um olhar sobre a influéncia dos grupos sociais no desenvolvimento
tecnologico dos individuos. Em seguida, a secdo de metodologia ¢ organizada em dois topicos: a)

metodologia e b) métodos e técnicas. Por fim, sdo apresentadas questdes para pesquisas futuras.
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1.1 MEDIADORES TECNOCULTURALIS

Hé pelo menos duas visdes divergentes sobre o tema da 'tecnocultura', a posi¢do critica de
Wolton (2003), que defende que o simples acesso as tecnologias de comunicagdo ¢ informagao nao
necessariamente aumenta a capacidade de constru¢do do conhecimento (De Almeida, 2014). Nessa
visdo tedrico-metodologica, a intermediacdo permanece necessaria na sociedade em rede. As teorias
sintéticas da area refletem sobre a questao da mediagdo e dos mediadores nos fluxos tecnoculturais
contemporaneos, como fazem Latour (2008), Callon (2004) e Miege (2009). Para Miége (2009), a
apropriacao sociocultural da tecnologia envolve a légica social da informagao e da comunicagao (De
Almeida, 2014), que, apesar de terem sua dindmica, independente das TICs, obtém delas impulsos
dindmicos que mudam de acordo com sua evolucdo ao longo do tempo (De Almeida, 2014). Micge
(2009) discute os fatores que contribuem para a apropriacdo de tecnologias pelos individuos (De
Almeida, 2014). Assim, os individuos incorporam tecnologias por meio de um processo que, muitas
vezes, envolve a reconfiguracdo dos usos dessas tecnologias e o desenvolvimento de novos habitos e
atitudes sociais (Miége, 2009 apud De Almeida, 2014). Para Wolton (2003), outro teoérico da
intermediag¢do entre tecnologia e cultura, os mediadores sdo professores e documentalistas, que
mantém um papel central como intermediarios do conhecimento na contemporaneidade (De Almeida,
2014).

Embora a tecnologia esteja disponivel em nossa cultura, a forma como os individuos a
incorporam depende, até certo ponto, de seu nivel de educagdo ou habilidades no uso de recursos
tecnologicos (Wolton, 2003). Lahire (1997) oferece uma interpretacdo semelhante e acredita que a
aprendizagem e as desigualdades inerentes ao processo de aprendizagem decorrem das interacdes
sociais prevalentes na fase conhecida como 'socializa¢do secundaria'. Por outro lado, Pierre Bourdieu
entendeu que o percurso educativo de um individuo ¢ determinado antes da socializacdo escolar
(secundaria) na socializag¢@o primaria (familiar). O conceito de capital cultural expressa a importancia
da origem social familiar, entendida como central para a reproducao social. Portanto, desenvolver
competéncias intelectuais baseadas na compreensao e incorporagao de informagdes ainda € o principal
meio de aprendizagem sob a orientacdo de mediadores, no caso, professores e outros profissionais, que
facilitam a compreensdo das informacdes (De Almeida, 2014).

Uma avaliacao diferente foi feita por Gallivan et al. (2005), que questionam a formag¢ao na area
de tecnologia e informacao e propdem que a aprendizagem se dd por meio de pares (colegas de
trabalho). Autores como Pierre Lévy (2000) e Ina Fourie (2001), por outro lado, defendem o conceito
de 'desintermediacdo' e argumentam que a Internet levou a descentraliza¢do da produ¢ao de informacao

e comunicac¢ao, o que extinguiu o papel dos mediadores tecnoculturais (Lévy, 2000 apud De Almeida,
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2014). Nessa visdo, a Internet levou a um processo de desintermediacdo, no sentido de que os
individuos aprendem rapidamente com as interfaces que foram desenvolvidas com a adaptacdo
intuitiva humana em mente. Para os tedricos da desintermediacdao, o que permite que o conceito de
desintermediacdo seja construido ¢ o contexto de desenvolvimento de produtos e servigos mais
sofisticados que facilitem a interagdo homem-maquina; Em suma, as interfaces aproximam os

individuos da realidade tecnologica.

1.2 GRUPOS COMO MEDIADORES TECNOCULTURAIS

A questao da mediacdo entre a sociedade e o individuo ou entre o individuo e a sociedade ¢é
antiga nas ciéncias humanas e sociais. Portanto, a classe ¢ também uma forma de estabelecer essa
mediacao entre a sociedade e o individuo (modelo marxiano) e entre o individuo e a sociedade (modelo
weberiano). Classe ¢ a divisdo econdmica que existe entre grupos de individuos (Freitas, 2018; 2021).
O conceito de propriedades ou status cumpre a fun¢do de mediar a diferenga social em um nivel
simbdlico e normativo (Araujo-Freitas, 2023a; 2023b). Em um sentido paralelo, a ideia de habitus
desenvolvida por Pierre Bourdieu pretende, entre outras coisas, mediar essa relacao dialética entre
sociedade e individuo (Freitas, 2013; Aratjo-Freitas, 2015). Com esse conceito, Bourdieu afirmou ter
resolvido a questdo ao demonstrar que a sociedade chega ao individuo por meio desse habitus, capaz
de gerar de maneiras tipicas de seu lugar na sociedade (Freitas, 2018; 2021a; 2021b). A cultura ¢
compreendida na grupanalise aqui proposta de forma semelhante a explicagao estruturalista de Claude
Lévi-Strauss, representando forma (morfologia) e significado (sintaxe) - (Araujo-Freitas, 2023b). Em
outras palavras, a cultura oferece aos individuos formas compartilhadas de acao social, representando
formas préaticas de agir e multiplos significados para a acao social. No entanto, as formas e significados
sdo distintos em termos sociais, uma vez que se constituem a partir de divisdes e estratos de classe
(Freitas, 2023c; 2023d; 2023f).

Com esses conceitos, € possivel analisar se a pratica tecnoldgica difere por classe social, por
exemplo (Freitas, 2023e). Em niveis mais superficiais de agregacdo social, h4 menos conceitos
generalizantes. Os conceitos de grupos de referéncia, outros grupos generalizados e unidades
orcamentarias estabelecem o intermediario entre o individuo e a sociedade e ajudam a explicar as
causas sociais da praxis tecnologica. A pesquisa comportamental e socioldgica geralmente diferencia
suas avaliagcdes em niveis analiticos ou unidades de analise (Klein et al., 1994). Os niveis mais usados
sao individual, grupal, organizacional e social (Graf-Vlachy et al., 2018). Além disso, em alguns casos,
podem ser observados multiplos niveis de andlise, especificamente a partir de combinagdes dos niveis

individual e grupal (Graf-Vlachy et al., 2018), individual e societal, individual e organizacional, entre
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outros. A direcdo também ¢ varidvel, ou seja, as analises baseadas no individuo (individualismo
metodoldgico) partem do individuo para agregados maiores (Freitas, 2022a; 2022b; 2022c).

Por outro lado, o coletivismo metodologico propde analises no nivel de grupos, organizacoes e
sociedades, preocupadas em mostrar como a organizagao social influencia o comportamento individual
(cf. Burton-Jones e Gallivan, 2007). O conceito de 'unidade orcamentdria' contribui para a
compreensao da logica da pesquisa centrada no grupo de referéncia (Freitas, 2022c). Esse conceito nos
permite resolver o dilema da mediagdo entre o individuo e a sociedade e a sociedade e o individuo. No
paradigma grupal, a sociedade chega ao individuo por meio de grupos de referéncia, bem como pela
incorporagao de regras sociais desses grupos. O individuo chega a sociedade quando participa passiva
ou ativamente de agrupamentos de individuos e forma grupos, organizagdes, conselhos, sindicatos,
classes sociais, institui¢oes e sociedades.

Intuitivamente, acredita-se que as familias contribuam para a pratica tecnologica e o
aprendizado de seus membros de duas maneiras. Eles fornecem diretamente a seus membros acesso a
tecnologia na casa da familia e financiam a educagdo escolar de seus filhos. O acesso direto a
tecnologia e o investimento familiar em capital humano promovem a pratica tecnologica, mas nao o
aprendizado tecnologico, que depende do individuo. O grupo familiar ¢ um exemplo de unidade
or¢amentdria na qual os individuos contribuem para a familia com varios papé€is sociais, como
provisao, cuidado e protecao. Nas culturas influenciadas pelo Ocidente, as pessoas da mesma familia
nuclear geralmente compartilham o mesmo espago geografico, a casa que compartilham e as coisas
nessa casa. Por exemplo, eles compartilham televisores, radios, telefones fixos, computadores e redes
de internet (cf. Agarwal, 2009). Nesse sentido, pessoas de uma mesma familia sdo muito proximas do
ponto de vista social e econdmico e, por estarem proximas, influenciam o comportamento umas das
outras. O foco no grupo social ¢ essencial entre os interacionistas simbolicos, principalmente George
Herbert Mead e seu conceito de 'outro generalizado', que se refere a capacidade desenvolvida pelo
individuo de assumir o ponto de vista de outras pessoas e internalizar normas e regras sociais com base
no ponto de vista do grupo. Ao internalizar a visdo de outra pessoa, o individuo procura regular o

comportamento de acordo com as expectativas sociais.

"O outro generalizado é uma abstragio dos elementos comuns das atitudes daqueles com quem

o individuo interage, que, uma vez incorporados pelo individuo, passam a exercer autocontrole

dentro da estrutura da ordem normativa com a qual se identificam" (Sant'Ana, 2007, p. 127).
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O conceito de outro generalizado permite compreender como a decisdao do individuo, embora
nao determinada, ¢ mediada por grupos de referéncia. Com base na ideia do 'outro generalizado', o self
resulta da internalizagao do individuo dos comportamentos e atitudes das pessoas com quem interage.
O individuo incorpora normas sociais dessas pessoas, assim como a identidade ¢ formada a partir da
influéncia desses grupos sociais. Grupos de referéncia fazem a mediagdo entre a estrutura social e o
individuo. Nesse aspecto, a posicao social da familia de origem ¢ significativa para a formagao da
identidade, que considera elementos de classe e status. A familia como unidade orgamentaria
estabelece a dupla mediagdo das acdes dos individuos, fornecendo uma base material de habitos,
conhecimentos e visdes de mundo.

A pratica tecnologica, ou o uso habitual de diferentes tecnologias, ¢ significativamente
influenciada por grupos de referéncia. Comeca quando as criangas sdo apresentadas a tecnologias de
computador personalizadas por meio dos dispositivos em suas casas € nas casas de parentes e outras
pessoas proximas. A influéncia dos pais e de outras pessoas, que fazem parte dos grupos de referéncia
das criangas, ¢ crucial nesse processo. Uma familia com um computador pessoal em todos os seus
diferentes formatos - microcomputador, notebook, tablet, celular e rede privada de internet - nao apenas
facilita a pratica tecnoldgica de seus membros, mas também ressalta o papel dos grupos de referéncia
na formacao de habitos tecnologicos.

O conceito de 'aprendizagem tecnologica' estd associado a pratica tecnologica, mas envolve a
educagdo formal ou informal de codigos e comportamentos de computador que facilitam a execugao
de alguma tarefa. A pratica tecnologica ¢ a experiéncia mediada pelos grupos de referéncia do
individuo; € a rotina deles com artefatos tecnologicos. A aprendizagem tecnoldgica representa a
capacidade de atuar com conhecimento e relativa expertise em areas tecnologicas. A aprendizagem
tecnologica ¢ uma habilidade ou habilidade desenvolvida ao longo da vida para lidar com a tecnologia.
A educagdo escolar ndo determina a aprendizagem tecnoldgica, mas esta associada a ela.

A diferenca entre pratica tecnologica e aprendizagem tecnoldgica € que a pratica ¢ mediada
pelo hébito e pelo costume (inconsciente), enquanto a aprendizagem tecnoldgica ¢ mediada pela razao
e pelo conhecimento. E a dimensdo consciente da especializacio. A aprendizagem tecnologica envolve
a aplicacdo do conhecimento em diferentes contextos porque nio é a simples imitacio da pratica; E
uma pratica realizada de forma flexivel. Os individuos ganham certa autonomia a medida que passam
por multiplas experiéncias e adquirem certos habitos e conhecimentos de seus grupos de referéncia.
No entanto, eles ainda dependem dos materiais de outras pessoas para aprender. Ao longo do ciclo de
vida do individuo, a aprendizagem assume uma forma diferente da juventude, deixando de ser pratica

e egoista e tornando-se reflexiva e colaborativa.
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2 METODOLOGIA

Este artigo € uma contribuigao significativa para compreender como a logica organizacional de
uma unidade de orcamento familiar facilita o didlogo entre os membros da unidade e estabelece a
intermediagdo de informagdes e comunicacao entre esses individuos. Ele investiga a questdo crucial:
o contexto familiar influencia a pratica e a aprendizagem tecnologica? A praxis tecnologica, uma
habilidade desenvolvida durante a escolaridade, também ¢ um fator chave. A correlag¢ao entre educagao
formal e aprendizagem tecnologica ¢ um aspecto significativo desta pesquisa. A divisdo das variaveis
e suas respectivas unidades de analise sera entre o domicilio (unidade orcamentaria) e o individuo
(chefe da familia). Na unidade de estudo no nivel domiciliar, na unidade orcamentéria, a variavel
independente: 'indice de acesso a tecnologia (IAT)', foi construida com base em informagdes
socioeconomicas dos pais dos conjuges residentes no domicilio entrevistado.

No mesmo nivel de anélise, a varidvel dependente: 'indice de acesso a tecnologia (IAT)' foi
meticulosamente construida com base em informagdes socioeconOmicas sobre os moradores do
domicilio. No nivel individual, serdo utilizadas as seguintes variaveis: anos de escolaridade (Wolton,
2003), idade (Morris e Venkatesh, 2000; White et al., 2007) e género (Venkatesh et al., 2000; Hnysveen
et al., 2005; Branco et al. 2007). Seréa utilizada a Pesquisa Nacional por Amostra de Domicilios
(PNAD) 2014, que contém informacdes abrangentes sobre o acesso a tecnologias como computadores,
computadores pessoais, acesso a internet e local de acesso. Além de informagdes socioecondmicas, 0
banco de dados possui outras informagdes sobre o acesso de individuos e suas familias a tecnologias
essenciais, como televisdo, geladeiras, radios, veiculos proprios, entre outros.

Na escola, os individuos interagem com outras pessoas, formam grupos € incorporam novas
aprendizagens baseadas na colaboragdo entre pares e entre pares e educadores (cf. Brown et al., 2010).
Nas sociedades modernas, as ocupacdes profissionais estdo diretamente relacionadas a educagdo
escolar, e as ocupagdes qualificadas exigem diferentes niveis de educacdo. Os investimentos familiares
em capital humano, aliados aos esfor¢os dos individuos e suas relacdes com os educadores, contribuem
para os resultados obtidos por esses individuos. Os resultados também sdo influenciados pela posi¢ao
de classe do individuo (Erikson et al., 1979). O capital econdmico, cultural e social das familias
influencia seu investimento no capital humano de seus herdeiros. Contribui para o aprendizado e
conhecimento tecnologico (Inkpen e Tsang, 2005).

Essas habilidades influenciam a capacidade de gerar renda e o padrao de vida de grupos sociais
e individuos. Os individuos compartilham esforgos, recursos e problemas com seus grupos de
referéncia, especialmente suas familias, de modo que um modelo centrado em unidades de orgcamento

familiar sera explicado. Diferente dos modelos tedricos de intermediacdo e desintermediacdo ¢ a
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proposicao de um modelo baseado em processos, descrito por meio da analise de caminhos. A anélise
de trajetdria permite avaliar a influéncia de fatores varidveis intervenientes classicos, como o acesso a
educagdo escolar (Wolton, 2003) e a tecnologia (Lévy, 2000), no mesmo modelo estatistico. No
entanto, o foco na influéncia exercida pelo contexto social de origem ¢ a principal novidade do artigo.
A diferenca da proposta aqui € que, em vez de um modelo dual, como apresentado pelas teorias de

intermediagao e desintermediagdo, apresenta um modelo tridimensional que avalia trés relagdes.

2.1 MODELO ANALITICO

A familia, como o grupo de referéncia mais significativo, conforme entendido por Duncan et
al. (2000), pode transferir para seus membros nucleares diferentes capitais, economicas, culturais e
sociais, dependendo de suas caracteristicas sociais, financeiras e culturais (Bourdieu e Passeron, 1982).
Embora a influéncia de outros grupos de referéncia, parentes ndo nucleares, amigos e colegas,
provavelmente ndo seja tao significativa quanto a da familia, esses grupos provavelmente atuam como
outros generalizados significativos para os individuos. Ao interagir com seus grupos de referéncia, os
individuos incorporam as disposi¢des, crengas e valores desses grupos (cf. Cho, 2011). A divisdo entre
socializagdo primaria e secundaria nao ¢ considerada no modelo proposto devido a entrada cada vez
mais precoce na escola. Na escola, o individuo interage com outras pessoas, forma grupos e incorpora
novas aprendizagens baseadas na colaboragdo entre pares e entre pares e educadores (cf. Brown et al.,
2010).

Nas sociedades modernas, as ocupacdes profissionais estdo diretamente relacionadas a
educagdo escolar, e as ocupacdes qualificadas requerem diferentes niveis de educacdo para sua
realizagdo. Os investimentos familiares em capital humano, combinados com os esforgos individuais
e suas relacdes com os educadores, contribuem para os resultados alcangados por esses individuos. Os
resultados também sdo influenciados pela posicdo de classe do individuo (Erikson et al., 1979). O
capital econdmico, cultural e social das familias influencia seu investimento no capital humano de seus
herdeiros. Contribui para os resultados observados em relacdo a aprendizagem e ao conhecimento
tecnolédgico (Inkpen e Tsang, 2005).

Essas habilidades influenciam a capacidade de gerar renda e o padrdo de vida de grupos sociais
e individuos. Os individuos compartilham esforcos, recursos e problemas com seus grupos de
referéncia, especialmente suas familias; Assim, serd explicado um modelo centrado nas unidades de
or¢amento familiar. Diferentemente dos modelos tedricos de intermediagdo e desintermediacao, trata-
se da proposi¢ao de um modelo baseado em processos descrito por meio da analise de trilhas. A analise

de trajetéria permite avaliar, no mesmo modelo estatistico, a influéncia de fatores variaveis
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intervenientes classicos, como o acesso a escolaridade (Wolton, 2003) e o acesso a tecnologia (Lévy,
2000). No entanto, o foco na influéncia exercida pelo contexto social de origem ¢ a principal novidade
do artigo. A diferencga na proposta aqui discutida ¢ apresentar, ao invés de um modelo dual, como as
teorias da intermediag¢do e da desintermediagdo apresentam. Este modelo tridimensional avalia trés
relagoes.

O modelo 1 abaixo descreve metodologicamente os caminhos da pratica e da aprendizagem
tecnologica, que envolvem trés correlagdes: a) acesso a tecnologia na juventude, b) escolarizacao e ¢)
pratica tecnoldgica na vida adulta. Os numeros um, dois e trés no Modelo 1 representam as hipoteses
de pesquisa. 1) O caminho direto ¢ compreendido por meio da interagao entre o acesso da familia as
tecnologias e a pratica tecnologica de seus filhos quando adultos (Freitas, 2023d). O efeito direto
significa que a origem social interfere na pratica tecnoldgica na vida adulta, independentemente da
escolaridade. Os outros caminhos sdo indiretos e mediados pela educagdo. Nesses caminhos, a praxis
tecnologica depende também da capacidade de uso das tecnologias, desenvolvidas principalmente por
meio da escolarizagdo. 2) Interagdo entre origem socioeconOmica e escolaridade alcangada e 3)
correlacdo entre educagdo formal alcancada e pratica tecnoldgica. Varidveis independentes: indice de

acesso a tecnologia (IAT), com informacgdes sobre a origem social do individuo.

3 RESULTADOS

A Tabela 1 analisa os betas padronizados de um modelo que estuda a ligagdo entre género,
capital cultural e educagdo no uso da tecnologia. Os betas padronizados mostram a intensidade e a
direcdo da relagdo entre as varidveis. Existe uma associagdo significativa, mas negativa, entre o uso da
tecnologia no caso do sexo masculino. A Tabela 1 mostra que os homens tém menos acesso a tecnologia
do que as mulheres quando outras variaveis independentes ndo sdo controladas. No entanto, quando
um termo interativo € usado com as variaveis 'Género masculino' e 'Capital cultural', surge um padrdo
diferente. A relacdo entre as variaveis 'Género masculino' e 'Capital cultural' € significativa.

Isso indica que, para homens com maior capital cultural, h4 um aumento de mais de vinte e
cinco por cento na chance de acessar a tecnologia na idade adulta, compensando o efeito negativo de
se identificar como homem. Ao avaliar o termo independente 'Educacgdo’ isoladamente, observa-se uma
associacao negativa e significativa com o acesso a tecnologia, o que pode indicar que niveis mais altos
de escolaridade nao estdo necessariamente relacionados a um maior acesso a tecnologia na vida adulta.
Homens com niveis mais altos de escolaridade também t€m maior acesso a tecnologia.

A relacdo entre capital cultural e educacdo ¢ complexa e intrigante. Isso sugere que individuos

com mais capital cultural e educagdo avangada tendem a ter maior acesso a tecnologia. No entanto, a
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interacdo tripla apresenta uma imagem mais sutil. Embora mostre uma relacdo negativa, ndo ¢
estatisticamente significativo. Isso pode significar que a presenga dos trés fatores mencionados -
'género masculino, alto capital cultural e educagdo' - pode levar a uma reducao no acesso a tecnologia.

A complexidade dessas relagdes nos desafia a aprofundar essa questao.

Tabela 1. Acesso a tecnologia (Betas Padronizados) - Género

Acesso a tecnologia Betas padronizadas P>t
Macho -0,244 0.017
Cultural Capital ~0,112 0.006
Masculino * Capital Cultural 0.257 0.037
Educagdo .-0.107 0.015
Masculino * Educagio 0.212 0.032
Capital Cultural * Educacdo 0.298 0.000
Masculino * Capital Cultural * Educagao -0.218 0.071

Problema > F 0.0000

R - Quadrado 0.018

N 18.991

Fonte: PNAD (2014)

4 CONCLUSAO

Verificou-se que, embora existam correlagdes significativas entre género, capital cultural,
educacdo e sua interacdo com o acesso a tecnologia, o efeito geral dessas varidveis no modelo ¢
relativamente limitado, como demonstrado pelo baixo R2 Isso significa que existem varios outros

elementos envolvidos no acesso a tecnologia. A conexdo entre capital cultural e educacdo ¢é
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fundamental, indicando que esses elementos facilitam o uso da tecnologia. Curiosamente, a conexao
entre os homens e o acesso a tecnologia ¢ negativa, mas essa conexao muda ou ¢ suavizada quando

combinada com altos niveis de capital cultural e educagao.

5 DISCUSSAO

O artigo também prevé outras questdes para pesquisas futuras, como: Como o capital cultural
influencia a pratica tecnologica e a aprendizagem? Qual ¢ a influéncia da classe social na aprendizagem
tecnologica? A incorporacao da IA por grupos sociais assume uma forma estratificada em paises com
industrializacdo avangada e altos niveis de desenvolvimento tecnologico? O ensino da inteligéncia
generativa por grupos sociais assume uma forma estratificada em paises com industrializacdo tardia e
baixos niveis de desenvolvimento tecnoldgico? A pratica tecnologica de grupos sociais € estratificada
em paises com niveis intermedidrios de industrializacdo e tecnologia?

Os paises com os niveis mais baixos de desigualdade social também tém os indicadores mais
fracos de estratificacdo tecnologica? Os modelos de estratificagdo social aplicados a compreensado das
relacdes tecnoculturais se adaptam melhor a sociedades com altos niveis de desigualdade social? A
abordagem micro e macro sintética, tradicional em pesquisas que avaliam as relagdes entre tecnologia,
cultura, politica, economia, individuos e sociedade, ¢ mais adequada para sociedades com menores
niveis de desigualdade social? Fatores culturais e demograficos devem ser considerados ao escolher a
abordagem usada?

Em um nivel de agrega¢ao mais alto do que os grupos de referéncia, hd uma distingdo na pratica
tecnologica mediada por fatores socioecondmicos, como classes sociais? As familias brasileiras serao
impactadas de forma semelhante as familias de outros paises e continentes pelo surgimento de
maquinas inteligentes? Quais grupos sociais sdo mais vulnerdveis nesse cenario disruptivo? A
oportunidade de aprendizado tecnoldgico ¢ co-dependente de outros generalizados (amigos, colegas e
parentes)? A regido de residéncia influencia a forma como os grupos sociais absorvem as tecnologias?
Como a IA pode impactar o trabalho colaborativo? Quais sdo as possiveis implicagdes econdmicas
para os grupos sociais da ado¢do da inteligéncia generativa? Nesse cenario, quais politicas publicas
podem contribuir para uma transi¢do humanizada considerando as diferengas financeiras familiares?

Que oportunidades essas inteligéncias artificiais oferecem aos grupos empresariais € as
sociedades? Como os grupos € movimentos sociais usaram a IA? Como os grupos sociais formados
por autores que afirmam ser "prejudicados" pela IA se organizardo em torno de seus direitos? A 1A

pode afetar a maneira como os individuos encontram seus parceiros e formam suas familias? Como a
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IA influencia as redes sociais que formamos? Como os algoritmos determinam o que diferentes grupos
sociais veem na internet?

As informagdes fornecidas pelos algoritmos sdo diferentes com base em fatores sociais? Quais
grupos sociais sdo mais penalizados pela seletividade dos algoritmos? Os algoritmos diferenciam as
pessoas com base em seus grupos ocupacionais? Os algoritmos estdo constantemente classificando os
individuos? Como a inteligéncia artificial define os individuos em termos de pertencimento social e
grupos? Isso define a disponibilidade de informagdes acessiveis aos individuos? Os algoritmos

classificam as informacdes disponiveis para os individuos com base em caracteristicas descritivas?
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